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Secteur Public. Une augmentation de capital
pour de nouveaux services en 2009

Aprés un 2¢ exercice consa-
cré a la consolidation de
son modéle économidque, la
PME Secteur Public accéle-
re son développement gra-
ce a l'entrée au capital de
I'investisseur Fimanor.

A sa création début 2007, la socié-
té toulousaine Secteur Public (cf.
Le Journal des Entreprises
d'avril 2008) affichait une double
ambition : « Participer a l'optimisa-
tion des relations daffaires entre
entreprises et acheteurs publics
ainsi qu‘a une connaissance appro-
fondie de la commande publique
et de I'action publique locale »,
détaille son cofondateur, Pascal
David. Qu'en est-il aujourd’hui ?
« Aprés avoir réalisé beaucoup de
choses en 2007 - de la formation,

du conseil, des études, des guides,
etc. - nous avons pris le temps de
réfléchir sur les orientations straté-
giques que nous souhaitions don-
ner a I'entreprise pour les cing pro-
chaines années. 2008 a donc été
consacrée a la consolidation de
notre modele économique autour
de deux axes : d'une part, le traite-
ment de la donnée publique et sa
restitution a des fins d'information
via notre site Internet et, d'autre
part, lintelligence économique
pour fournir toutes les données
clés aux acteurs de la commande
publique. »

Lancement de la solution
Convivenca

Une nouvelle version du portail
web devrait voir le jour début
avril, concomitamment avec le lan-

cement de Convivenca. « Deux
ans de travail ont été nécessaires
pour aboutir a cette solution globa-
le d'appui commercial et marke-
ting pour les marchés publics »,
explique Pascal David. Et de pour-
suivre : « C'est une premiére en
Europe. Aux entreprises qui tra-
vaillent avec le secteur public, aux
sociétés d'études, aux cabinets de
conseil et aux organismes institu-
tionnels, nous offrons une base de
données sur 13.000 comptes
publics, ainsi qu'un outil pour leur
traitement quantitatif. Concrete-
ment, Convivenca permetira a
tous ces acteurs de réaliser leurs
propres études de marché en
temps réel, d'analyser leurs perfor-
mances et celles de leurs concur-
rents. » L'application sera commer-
cialisée en mode SaaS (Software

as a Service), avec un systeme
d‘abonnement annuel dont le colt
sera fonction de la taille de la
structure et du nombre d'utilisa-
teurs.

Pour financer ses développements,
Secteur Public a hénéficie, en
2008, du soutien d'Oséo Innova-
tion. Une augmentation de capital
a en outre été réalisée, grace a l'ar-
rivée d'un investisseur privé, Fima-

nor, comme actionnaire minoritai-

re.
Sa structure de bilan ainsi confor-
tée, Secteur Public vise entre
300.000 et 400,000 € de chiffre
d'affaires en 2009 et 2 M€ a un
horizon de cing ans.
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